
Zagadnienia do egzaminu dyplomowego na studiach II stopnia 

MIĘDZYNARODOWE STOSUNKI GOSPODARCZE 

1. Teorie handlu międzynarodowego oraz ich wyjaśnienie przyczyn i korzyści 

z handlu.  

2. Globalne łańcuchy wartości w gospodarce światowej.  

3. Rola WTO w globalnym systemie handlu.  

4. Polityka protekcjonizmu państw i jej wpływ na dobrobyt społeczny.  

5. Handel usługami w gospodarce światowej – formy świadczenia, pomiar 

i współczesne wyzwania.  

6. Bariery w międzynarodowym handlu towarami i usługami.  

7. Serwicyzacja gospodarek i jej znaczenie w handlu międzynarodowym.  

8. Systemy kursowe i ich funkcjonowanie.  

9. Rola i funkcjonowanie SDR w międzynarodowym systemie walutowym.  

10. Struktura i interpretacja bilansu płatniczego.  

11. Kryzysy finansowe – charakterystyka, przyczyny, mechanizmy.  

12. Zmiany w międzynarodowym systemie finansowym – finansjalizacja, shadow 

banking, raje podatkowe.  

13. Aktorzy globalnego ładu instytucjonalnego.  

14. Liberalne i realistyczne podejście do międzynarodowej ekonomii politycznej.  

15. Działania protekcjonistyczne w świetle regulacji Światowej Organizacji Handlu 

(WTO).  

16. Tragedia wspólnego pastwiska w relacjach multilateralnych i mechanizmy jej 

rozwiązywania.  

17. Rodzaje umów międzynarodowych (otwarte, warunkowe, zamknięte).  

18. Etapy integracji gospodarczej i stopień zaawansowania jednolitego rynku UE.  

19. Ekonomiczne konsekwencje eliminacji barier na jednolitym rynku europejskim 

(w tym fizycznych, technicznych i fiskalnych).  

20. Ekonomiczne konsekwencje poszczególnych swobód jednolitego rynku 

europejskiego: swobodnego przepływu towarów, swobody świadczenia usług, 

swobodnego przepływu pracowników i transferu kapitału.  

21. Mechanizmy interwencji publicznych i ich potencjalne skutki dla funkcjonowania 

jednolitego rynku europejskiego.  

22. Umowy handlowe w świetle przepisów GATT/WTO.  
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23. Procedura zawierania umów gospodarczych UE i wpływ państw członkowskich 

na ich ostateczny kształt.  

24. Relacje gospodarcze UE z wybranymi partnerami (AKP, Chiny, USA, MERCOSUR, 

ASEAN).  

25. Ewolucja zakresu przedmiotowego umów o wolnym handlu UE z państwami 

trzecimi.  

26. Rynek międzynarodowy – istota, elementy, uczestnicy.  

27. Wskaźniki otwartości gospodarki.  

28. Wymiary i metody pomiaru konkurencyjności gospodarki.  

29. Klastry jako narzędzia wzmacniania konkurencyjności gospodarek.  

30. Czynniki lokalizacji działalności gospodarczej i analiza PESTEL.  

31. Narodowa zdolność innowacyjna vs. narodowe systemy innowacji.  

32. Modele polityki innowacyjnej: tradycyjne i współczesne.  

33. Polityki innowacyjne w UE i USA – porównanie.  

34. Znaczenie powiązań z zagranicą w polityce innowacyjnej.  

35. Ewaluacja polityki innowacyjnej – zasady, przebieg, metody.  

36. Ekonomiczne aspekty zrównoważonego rozwoju i polityki klimatycznej.  

37. Rola organizacji międzynarodowych, instytucji finansowych i UE w realizacji 

celów zrównoważonego rozwoju.  

38. Ekonomiczny wymiar zrównoważonego rozwoju z perspektywy jednostki.  

39. Zasada rządów prawa.  

40. Polskie i europejskie wartości ustrojowe.  

41. Członkostwo w Radzie Europy jako warunek konieczny admisji do UE.  

42. Wolność słowa a mowa nienawiści w prawie europejskim.  

43. Skarga indywidualna do Europejskiego Trybunału Praw Człowieka a suwerenność 

państwa.  

44. Zasada wykonywania w dobrej wierze zobowiązań międzynarodowych.  

45. „Wspólne dziedzictwo ludzkości” – obszary objęte tym statusem oraz treść 

i znaczenie tej zasady w prawie międzynarodowym.  

46. „Państwo gwarantuje, a nie przyznaje prawa i wolności człowieka" – treść 

i znaczenie stwierdzenia.  
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47. Korzyści z uczestnictwa państw w Systemie Narodów Zjednoczonych.  

48. Funkcje misji dyplomatycznych.  

49. Ekonomiczne uwarunkowania powstawania, rozpadu i funkcjonowania państw.  

50. Ekonomiczne efekty delegowania kompetencji do organizacji 

międzynarodowych.  
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