
PODYPLOMOWE STUDIA 
ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ  

Studia pozwalają na poznanie reguł rządzących 
współczesną sprzedażą, zdobycie wiedzy o tworze-
niu i zarządzaniu zespołami i strukturami sprzedaży, 
a także na zrozumienie zasad działania kanałów 
sprzedaży.

Czy dla mnie? 
 
Podyplomowe Studia Zarządzania Sprzedażą  
kierowane do osób odpowiedzialnych za sprzedaż  
i zarządzanie nią, takich jak:
 dyrektorzy handlowi i menedżerowie sprzedaży,
 kierownicy zespołów sprzedaży, specjaliści  

ds. sprzedaży i przedstawiciele handlowi,
 pracownicy działów marketingu i sprzedaży  

opiekunowie klienta,
 osoby zajmujące się tworzeniem i realizacją  

strategii sprzedaży,
 osoby odpowiedzialne za planowanie w firmie,
 osoby odpowiedzialne za budowę biznes planów  

i planów sprzedaży.

AKTUALNA PROBLEMATYKA  
– najnowsza wiedza, osiągnięcia  
i rozwiązania w sprzedaży

BRANŻOWI EKSPERCI  
– wykładowcy to doświadczeni  
menedżerowie sprzedaży

CENNE RELACJE  
– elitarna społeczność absolwentów-
-ekspertów sprzedaży

Dlaczego warto? 

 Studia pozwalają na poznanie zagadnień, procesów 
i reguł rządzących współczesną sprzedażą, zdobycie 
wiedzy o tworzeniu i zarządzaniu zespołami i struk-
turami sprzedaży, a także na zrozumienie zasad 
działania kanałów sprzedaży i wartości, jakie dla sie-
bie tworzą, w tym omnichannelingu i wykorzystania 
najnowszych technologii w sprzedaży. 

 Absolwenci poznają wymagania stawiane współ-
cześnie menedżerom sprzedaży i wiedzą, jak im 
sprostać, a także wykonują ważny krok w kierun-
ku rozwoju własnej kariery w sprzedaży. 

 O wartości studiów świadczy również unikalny 
dobór wykładowców – doświadczonych menedże-
rów sprzedaży i osób zajmujących się analizami, 
badaniami i doradztwem w sprzedaży. 

 Zajęcia prowadzone są m.in. w formie ćwiczeń, 
konwersatoriów, symulacji biznesowych, dyskusji, 
analiz przypadków, a w trakcie wybranych zajęć 
uczestnicy otrzymują materiały oraz książki.

zajęcia w uczelni

Zajęcia odbywają się raz lub dwa razy w miesiącu, 
w piątki 17:10–20:20 i soboty 9:00–18:00.
Opłata za całość studiów: 12 000 zł.  
Tel.: +48 606 303 935, +48 517 069 646 
www.sgh.waw.pl/pszs 



SGH kształtuje liderów
Dołącz do nas!

SGH #1 uczelnia ekonomiczna w Polsce* / CEMS School of the year 2022/2023

*Wyniki Rankingu Szkół Wyższych 2024 miesięcznika „Perspektywy”.
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