Psychologia rynkéw finansowych

Uczestnik kursu uzyska informacje na temat ograniczen zwigzanych z funkcjonowaniem
ludzkiego umystu w momentach podejmowania decyzji na rynkach finansowych. Otrzyma
wiedze 1 zestaw narzedzi pozwalajacych na prace z najczestszymi barierami prowadzacymi do
niepozadanych zachowan 1 decyzji podczas inwestowania. Ponadto omowione beda
zagadnienia dotyczace:

rodzajow oraz technik wywierania wptywu oraz manipulacji

asertywnos$ci — czym jest a czym nie jest 1 jak moze pomdce w chronieniu si¢ przed
manipulacja.

ryzyk, jakie moga wigzac si¢ z zakupem produktow finansowych

stosowania wlasciwych technik reakcji emocjonalnych, aby wtasciwie zarzadzi¢
swoim zachowaniem w procesie manipulacji w procesach zakupu/sprzedaz
skutecznej komunikacji w procesie zakupu produktow finansowych w ktorym jest
stosowana manipulacja, 1 stosowanych zachowan, aby si¢ przed nig chroni¢

Oprocz powyzszych zagadnien podczas kursu omowione bede nastepujace tematy:

Jak wyglada ,.typowy” cykl zycia inwestora — mig¢dzy chciwoscig a strachem.
Dlaczego inwestowanie moze prowadzi¢ do dtugotrwalego stresu

W jaki sposob przygotowac si¢ do podejmowania ryzyka

Ja ,logiczne” kontra ja ,,nieracjonalne”

Heurystyki i btedy poznawcze

Bariery efektywnosci inwestora — jak je pokonaé

Rodzaje manipulacji — w kontaktach migdzyludzkich i w procesach
handlowych/biznesowych — na co wraca¢ uwagg i jak je rozpoznawac?

Czym jest asertywnos$¢ i jak moze pomoc chronié si¢ przed manipulacja

Czy manipulacja zawsze jest zta? — techniki wywierania wplywu a manipulacji
Jak skutecznie rozpoznawa¢ manipulatorow w swoim otoczeniu — przyktady transakcji
finansowych
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